Pengaruh Personal Selling Terhadap Keputusan Pembelian Paket Wisata Rombongan Di Deji Tours Bandung : Sensus Pengguna Paket Wisata Rombongan di Deji Tours by Maharani, Mira
Pengaruh Personal Selling Terhadap Keputusan Pembelian Paket 
Wisata Rombongan 
 di Deji Tour Bandung 
(studi kasus pada pengguna paket wisata Deji Tours Bandung) 
 
 
SKRIPSI 
Diajukan Untuk Memenuhi Salah Satu Syarat Menempuh  
Ujian Sidang Sarjana Pariwisata Pada Program Studi 
 Manajemen Pemasaran Pariwisata 
 
 
 
 
 
 
Oleh 
Mira Maharani 
1100800 
 
 
 
PROGRAM STUDI MANAJEMEN PEMASARANPARIWISATA 
FAKULTAS PENDIDIKAN ILMU PENGETAHUAN SOSIAL 
UNIVERSITAS PENDIDIKAN INDONESIA 
BANDUNG 
2016 
 
Pengaruh Personal Selling Terhadap Keputusan Pembelian Paket 
Wisata Rombongan 
 di Deji Tour Bandung 
 
(Studi kasus pada pengguna paket wisata Deji Tours Bandung) 
 
 
 
Oleh: 
 
Mira Maharani 
 
 
 
Sebuah Skripsi yang Diajukan Untuk Memperoleh Gelar SarjanaPariwisata 
Pada Fakultas Pendidikan Ilmu Pengetahuan Sosial 
 
 
 
© Mira Maharani 2016 
Universitas Pendidikan Indonesia  
April 2016 
 
 
 
Hak Cipta dilindungi Undang-undang. 
Skripsi ini tidak boleh diperbanyak seluruhnya atau sebagian,  
Dengan di cetak ulang, difotokopi, atau cara lainnya tanpa ijin dari penulis. 
LEMBAR PENGESAHAN 
 
Pengaruh Personal Selling Terhadap Keputusan Pembelian Paket 
Wisata Rombongan di Deji Tour Bandung 
 
Skripsi ini disetujui dan disahkan oleh:  
 
Pembimbing I Pembimbing II 
 
 
 
 
 
Dr. H. Hari Mulyadi, M.Si 
NIP. 19590515 198601 1 001 
 
 
 
 
 
HP. Diyah Setiyorini, MM 
NIP. 19761031 200812 2 001 
 
 
Mengetahui, 
 
 
Ketua Program Studi 
Manajemen Pemasaran Pariwisata 
 
 
 
 
 
Yeni Yuniawati, S.Pd., MM 
NIP. 19810608 200604 2 001 
 
 
Tanggung Jawab Yuridis 
Ada Pada Penulis 
 
 
 
 
 
Mira Maharani 
NIM. 1100800 
 
